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Otte gode rad fra fonde til ansogere: Sadan far
I succes med jeres fondsansegninger

Norma J. Martinez | 26. februar 2019 kl. 17:55 | 0 kommentarer

FONDSANS@AGNINGER: At skrive gode fondsansggninger er
ressourcekraevende, og alt arbejdet risikerer at vare spildt, hvis man
ikke rammer plet. Nordea-fonden og Egmont Fonden giver her otte gode
rdad, som gger jeres muligheder for at fd statte.

Hvert ar giver bade Egmont Fonden og Nordea-fonden afslag pa mange gode
fondsansegninger, forteller Frans Richard Bach, som er projektchef for
naturomréadet hos Nordea-fonden, og Jakob Roepstorft, der er programchef hos
Egmont Fonden. De to programchefer fortaller, at de kan se, at foreninger og
organisationer bruger lang tid og mange ressourcer pa at udarbejde ansggninger,
som slet ikke er relevante for de fonde, de seger penge hos.

"Jeg kan se pa mange af de ansegninger, vi modtager, at der er brugt uger og
maneder pa at udarbejde dem, og at de er skrevet specifikt til os. Nar det sa tager
mig og mine kollegaer fem minutter at vurdere, at ansggningen ikke er strategisk
relevant for os, er det jo spild af tid og penge. De ressourcer kunne have veret
sparet, hvis ansggerne havde last op pd fondens strategi eller taget kontakt til os,
for de sendte ansegningen," siger Jakob Roepstorft.

Her fér du otte gode réd fra Nordea-fonden og Egmont Fonden til, hvordan I
forbedrer jeres chancer for at fa succes med fondsansegninger ved blandt andet at

inddrage fondene tidligt i processen og vaere ude i god tid.



RAd 1: Tag kontakt tidligt i forlebet med en konkret idé

"Det er vigtigt, at civilsamfundsorganisationer ikke tenker, at fondene sidder hojt
oppe i et elfenbenstarn, hvor man ikke kan na os. Vi er til for at vaere almennyttige
og tilgengelige. Derfor skal man ikke vere bange for at ringe til os eller tage fat 1
os til arrangementer," understreger Frans Richard Bach fra Nordea-fonden, som
opfordrer ansggere til tidligt 1 processen at g 1 dialog med de fonde, de mener er
relevante.

Frans Richard Bach og Jakob Roepstorft forklarer begge, at fondene hurtigt kan
afkode og svare pa, om et projekt er interessant for dem. Derfor skal
organisationer og foreninger kontakte fondene sa tidligt som muligt i
ansggningsprocessen. P4 den méde minimerer ansggerne risikoen for at laegge for
meget arbejde og kreefter 1 en ansggning, som ikke er relevant for den pageldende
fond.

Béade Egmont Fonden og Nordea-fonden understreger dog, at man heller ikke skal
kontakte fondene med alt for lose idéer. Man skal have en konkret 1dé, der klart
forholder sig til en problematik og en malgruppe, og man skal have et bud pa,
hvordan projektet vil skabe forandring for malgruppen, for man kontakter
fondene.

RA4d 2: Brug fondene som sparringspartnere i udviklingen af ansegningen
Hvis en fond finder et projekt interessant, vil fonden ifelge Frans Richard Bach
radgive ansggeren, pege pa mangler 1 projektbeskrivelsen og komme med hints til
forbedringer af for eksempel budgettet, hvilket vil forege chancerne for at opné
stotte fra fonden.

Jakob Roepstorff forklarer, at 1 sine 12 ar hos Egmont Fonden har han lest

tusindvis af ansggninger:

"Men jeg har aldrig set en ansegning, der ikke kunne forbedres, og som vi ikke
havde sporgsmal til. Har man en god dialog med fonden, inden man sender den
endelige ansegning, kan man lgbende fa input og feedback, og pa den made ender
man med en bedre ansegning, som har sterre chancer for at opnd midler,"
understreger Jakob Roepstorft.

RAad 3: Serg for at veere ude i god tid
Husk, at processen med at skrive en god ansggning og have dialog med fondene



tager tid. Projektchef hos Nordea-Fonden, Frans Richard Bach, opfordrer derfor
organisationer og foreninger til at kontakte fondene 1 god tid.

"Alt for mange er for sent ude," konstaterer Frans Richard Bach, som ofte oplever,
at organisationer sgger midler til projekter, der skal begynde fire maneder senere.

"Det udelukker en grundig dialog. Planleeg ansegningsprocessen og projektopstart
1 god tid. Det er meget sjeldent, at vi far en ansegning, hvor vi ikke har
indvendinger, sporgsmaél eller &ndringsforslag. N&r man har sendt en anseggning til
os, skal man péregne tid til at vaere 1 dialog med os og til at tilpasse ansegningen,"
siger Frans Richard Bach.

RAad 4: Start med et kort pitch

Selvom man skal have en konkret projektidé, ndr man kontakter en fond, betyder
det ikke, at hele projektet skal vere feerdigudviklet, inden man kontakter fondene.
Bade Egmont Fonden og Nordea-fonden opfordrer ansggere til at begynde med at
skrive et kort pitch om projektet, for de kaster sig ud i1 en tidskreevende anseggning,
hvor hele projektet beskrives i detaljer.

Send pitchet til den relevante fond og felg op med et opkald, hvor I kan snakke om
projektet. P4 den méde kan man fa en hurtig vurdering af, om der er interesse for
projektet hos fonden. Far man en positiv tilkendegivelse, kan man sa kaste sig ud 1
at skrive en reel ansggning.

"Det sparer alle parter for tid og ressourcer. Hvis projektet ikke er relevant for
fonden, far ansegeren en hurtigt afslag. Og hvis det er relevant, kan den videre
dialog sikre, at ansegningen bliver bedre og mere malrettet, fordi man nu har fiet
fondens input," siger Jakob Roepstorft, der forklarer, at han og hans kollegaer
baseret pa korte projektbeskrivelser kan frasortere op mod 90 procent af de
projektforslag, de modtager, fordi de ikke er relevante for Egmont Fondens
strategiske fokus.

Nordea-fonden har via sin hjemmeside etableret en "hurtig vurdering", hvor
potentielle ansegere kan indsende meget korte projektidéer og inden 72 timer fa
vurderet, om projektet er relevant 1 forhold til Nordea-fonden. I 2018 besvarede
fonden 3.207 forespergsler.

Det er dog vigtigt at bemaerke, at dette geelder for store, nationale fonde, der
uddeler bevillinger. Mange sma fonde vil ikke kontaktes af ansegere, da de ikke



har ressourcer til at behandle projekter labende. Man kan se pé de enkelte fondes
hjemmeside, om de frardder anseggere at tage kontakt til fonden.

RA4d 5: Lav dit hjemmearbejde ordentligt

Det kan lyde som en selvfolge, at I skal lave en god grundresearch pa de fonde, I
soger. Alligevel forteller bdde Frans Richard Bach og Jakob Roepstorft, at de
hvert &r modtager ansggninger, der ikke matcher fondenes profil, eller som er

magen til andre projekter, som fondene netop har stettet.

"Det er er vigtigt at lave sit hjemmearbejde ordentligt," understreger Frans Richard
Bach fra Nordea-fonden. "Vi modtager eksempelvis mange ansggninger til
projekter, der vedrerer klima og baredygtighed, selvom vi kun stetter
naturprojekter, og det er ikke det samme. Alt det star pa vores hjemmeside. Vi
forventer ikke, at man har indgéende kendskab til den médde, fonde arbejder pé,
men det er vigtigt, at man har lavet noget basal research," siger han.

For man kontakter fondene, anbefaler bdde Frans Richard Bach og Jakob
Roepstorff derfor, at man bruger tid pa at sette sig ind i, hvilke projekter fondene
har stettet de seneste ar, at man laser fondenes strategi grundigt og orienterer sig i
de nyheder, som fondene udsender pa deres hjemmesider og de sociale medier.

RA4d 6: Kend de andre projekter inden for dit omride

Ikke alene er det vigtigt at lave en god grundresearch pa de fonde, man ensker at
soge. Det er ogsa vigtigt, at man holder sig opdateret om, hvad andre
organisationer, der arbejder med samme omrdde, laver.

"Vi fr ofte ansegninger til projekter, som til forveksling ligner det, andre
organisationer ogsa laver, og som minder om mange andre projekter 1 vores
portefolje. Men nér vi naevner projekterne for ansegerne, sa kender de dem ikke.
Det giver et dérligt indtryk," forklarer projektchef hos Nordea-fonden Frans
Richard Bach.

Frans Richard Bach understreger, at det ikke handler om, at alle projektidéer skal
vere unikke og helt nye, men det er vigtigt, at man har en klar idé om, hvordan
man kan bidrage med noget nyt, videreudvikle pé eksisterende projekter eller
skabe bedre resultater. Fondene er interesserede i1 at have en mangfoldig
portefolje, derfor skal nye projekter byde pé noget nyt, forklarer Frans Richard
Bach.



Réad 7: Fasthold momentum

Nér man har féet etableret en dialog med en fond, er det ifelge Frans Richard Bach
fra Nordea-Fonden vigtigt at fastholde momentum. Fonde er i dialog med mange
ansggere samtidig, og hvis man ikke holder fast, risikerer man at bliver glemt.

"Det nytter ikke noget, at en organisation kommer til os med en god idé til et
projekt, som vi synes kunne vare interessant, men derefter horer vi ikke fra dem 1
et ar. Sa risikerer man, at vi har glemt alt om projektet, nér de vender tilbage, og vi
skal starte forfra med kommunikationen," siger Frans Richard Bach og minder
om, at:

"Fondene skifter ogsa strategi. Grib chancen, nar den er der. Der kan hurtigt
komme strategiske endringer, som betyder, at projektet ikke lengere er
interessant, eller at vi i mellemtiden har stottet et andet, lignende projekt," siger
Frans Richard Bach.

RAad 8: Husk at fondene er mere end dem med pengene

Mange af de store nationale fonde som Egmont Fonden og Nordea-fonden ser sig
selv som samarbejdspartnere til civilsamfundsorganisationer, forklarer de to
programchefer.

"V1i ser os selv som medskabere af social forandring og ikke bare som dem med
pengene," siger Jakob Roepstorff fra Egmont Fonden.

"V1 vil gerne bidrage til at udvikle gode indsatser, der kommer samfundet til gavn,
derfor vil vi meget gerne vere i tet dialog med de organisationer, der arbejde pa
omradet. Nér organisationer kommer til os, skal de huske, at vi har mere at bidrage
med end de gkonomiske midler. Vi kan bidrage med netvaerk og mange érs
erfaringer med, hvordan man udvikler og afvikler projekter, derfor skal de se os
som samarbejdspartnere," siger Jakob Roepstorft.



